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Wer freut sich nicht über Ur-
laub? Jetzt können Sparkas-
sen und Verbundpartner at-
traktive Hotelgutscheine zur 
Verkaufsförderung und als 

Incentives einsetzen. 
In Kooperation mit Connex 
Touristikpromotion bietet 
die MehrWert Servicegesell-
schaft (MWSG), ein Unter-
nehmen des Deutschen Spar-
kassenverlags und der ÖRAG 
Service, eine große Auswahl 
an Verkaufsförderungs- und 
Mot ivat ionsinst r umenten 
zum Thema „Urlaub“ an. Ide-
al für den vielfältigen Ein-
satz im Sparkassengeschäft 
sind Hotelgutscheine für den 
Kurzurlaub zu zweit: zum 

Beispiel als Dankeschön 
bei Produktabschlüssen, 

als „Kunden-wer-
ben-Kunden-Prä-
mie“ oder als Ver-

stärker für 
Cross-Selling-A kt iv itäten. 
Sie eignen sich auch, um 
treue Kunden zu belohnen, 
als Wiedergutmachung bei 
Beschwerden oder zur Ab-
wehr von Kündigungen. 
Auch erfolgreiche Mitarbei-
ter freuen sich über eine An-
erkennung in Form einer er-
holsamen Auszeit zu zweit. 
Besonders praktisch: Die 
Empfänger wählen Ur-
laubstermin und Hotel selbst. 
Die lange Gültigkeitsdauer 
der Gutscheine erlaubt eine 
optimale Urlaubsplanung. 
Und die Buchung erfolgt 
komfortabel über den On-

line-Buchungsservice oder 
die Reservierungszentrale 
des MWSG-Partners Connex. 
Dank der großen Hotelaus-
wahl des Marktführers ist für 
jeden Geschmack das Richti-
ge dabei: ob Wellness, Golf, 
Weinkultur, Naturerlebnis 
oder Cityabenteuer. Die Gut-
scheine sind in mehreren 
Leistungs- und Preiskatego-
rien erhältlich. Um der Ur-
laubseinladung eine stilvolle 
und persönliche Note zu ver-
leihen, können sie im Corpo-
rate Design der Sparkasse ge
staltet und in attraktiven 
Geschenkhüllen übergeben 
werden. Ideal als Weih-
nachtsgeschenk für Topkun-
den: der Hotelscheck in einer 
hochwertigen Premium-Ge-
schenkbox mit Platz für at-
traktive Accessoires wie 
Weinflaschen, Wellness- und 
Freizeitartikel. 
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Mit Urlaub 
punkten

Jana Weber und Steven 
Puschmann haben einen 
besonderen Vertrag unter-
schrieben: Ihre Rechtsschutz-
versicherung ist die 10 000ste 
Police, die die Sparkasse 
Chemnitz vermittelt hat. 

Die Rechtsschutz-Produkte 
der ÖRAG kann die Sparkasse 
Chemnitz modular anbieten. 
So lässt sich der Versiche-
rungsschutz für die Bereiche 
Privat, Verkehr, Haus & Woh-
nung sowie Beruf an die indi-
viduelle Lebenssituation des 
Kunden anpassen und belie-
big kombinieren. Um ihren 
Kunden den Nutzen einer 
Rechtsschutzversicherung 
nahezubringen, engagieren 
sich die Sparkassenberaterin-
nen und -berater insbesonde-
re im Rahmen von Rechts-
sc hut zb e r at u ng s wo c he n . 
„Mit einer Rechtsschutzpolice 
sind unsere Kunden am bes-
ten abgesichert, wenn es zum 
Rechtsstreit kommt“, so die 
Überzeugung des Vorstands-

vorsitzenden, Reiner Grimm. 
Denn: Neben der finanziellen 
Unterstützung bei einem 
Rechtsstreit gehört auch ein 
umfassender Kundenservice 
dazu. Rund 100 Juristen küm-
mern sich bei der ÖRAG um 
die Schadensfälle, bieten ers-
te Hilfestellung bei Rechtsfra-
gen und benennen auf 
Wunsch auch fachlich ver-
sierte Anwälte in Kunden
nähe. 

Peggy Wolf 
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Bei den Mindestanforderun-
gen an das Risikomanage-
ment (MaRisk) unterstützt 
der Softwarespezialist We4IT 
den Bankensektor mit der 
Lotus-Notes-basierten An-
wendung IntensPro. Speziell 
für Sparkassen hat We4IT die 
Version 2.0 entwickelt und 
den Vorgänger um weitere 
Funktionalitäten branchen-
gerecht novelliert. Vor allem 
Vorlage- und Bestandsauf-
nahmefunktionen wurden 
praxisnah ergänzt und er-
möglichen so ein effiziente-
res Risikomanagement.

In der neuen Version 2.0 
lassen sich bestehende Wie-
dervorlagen z. B. direkt aus 
IntensPro bearbeiten, ohne 
dafür in die Wiedervorlage-
datenbank zu wechseln. Zeit 
sparen Anwender mit der 
Speicherung erstellter Maß-

nahmen als Vorlage. Darüber 
hinaus zeichnet sich die Ver-
sion 2.0 durch ihre Übersicht-
lichkeit aus. In den „Sympto-
men“ integrierte We4IT z. B. 
eine zweizeilige Tabelle, die 
oben die Krisensymptome 
bei Bestandsaufname anzeigt 
und unten aktuelle Sympto-
me enthält. Auch begünstigt 
IntensPro 2.0 die automati-
sche Archivierung von Be-
standsaufnahmen. Nach Ab-
lauf einer festgelegten Frist 
verschiebt das Programm 
abgeschlossene Bestandsauf-
nahmen aus dem lebenden 
Datenbestand in den separa-
ten Archiv-Bereich. Bei grö-
ßeren Umstellungen lassen 
sich Berater und Bearbeiter 
mehreren Bestandsaufnah-
men zuordnen. 
Weitere Informationen: 
www.we4it.com
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